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1. Analiza przedwdrozeniowa 120 rbg.

Dokument ten bedzie obejmowat opracowanie metodologii zatozen do wdrozenia
systemu B2B, ktéra umozliwi odpowiednie zaprojektowanie i wdrozenie systemu
B2B oraz technologii informacyjno-komunikacyjnych. Powstata analiza stanowi¢
bedzie podstawe do dopasowania zaprojektowanego systemu do specyfikacji
dziatalnos$ci gospodarczej prowadzonej przez firme ENETON S.C. Mirostaw
Zwolinski, Dariusz Zalewczak, Piotr Lipinski, Tomasz Dobroszewski i jego
Partneréw biznesowych z uwzglednieniem oczekiwan firm, w zakresie rezultatow
zastosowania nowego systemu przy uwzglednieniu wyposazenia sprzetowego i
rozwigzan z zakresu IT, ktére wykorzystywane sg przez te podmioty.

2. Serwer 1 szt.
Minimalne parametry:

DELL PowerEdge R320 Intel Xeon E5-2430L 2.00GHz, 15M Cache, 7.2 GT/s,
Turbo, 6C, 60W., znak ENERGY STAR®

Dodatkowe informacije:

- Intel Intelligent Power Capability

- Intel Turbo Boost Technology 2.0

- moduly pamieci zasilane napieciem 1,35V

- mozliwosc¢ regulowania predkosci obrotowej wentylatorow

- zasilacze wysokowydajne 350W

3. Notebook 12 szt.
Minimalne parametry:
Dell Vostro 3560 SILVER 15,6" WLED HD i3-2348M 4GB 500GB HD3000 B_LITE
6C W7PRO64 3YNBD, znak ENERGY STAR®

4. Comarch ERP XL Administracja - 12 szt.

Modut stanowiskowy bedzie =zawierat wstepna konfiguracje sytemu B2B;
definiowanie typow i serii dokumentow; definiowanie Interfejsu dla
poszczegolnych uzytkownikéw, przydzielania praw dostepu uzytkownikéw do baz
danych, oraz dostepu do funkcji programu, kopii zapasowych systemu B2B,
indeksowania baz danych; Tworzenia nowych okreséw obrachunkowych z
przenoszeniem stownikédw z poprzedniego okresu. Modut wymagany dla
poprawnego dziatania systemu B2B.

5. Comarch ERP XL Handel-Sprzedaz - 6 szt.

Modut stanowiskowy bedzie pozwalat na peing obstuge zakupdw i sprzedazy
towaréw w systemie B2B. Modut ten bedzie umozliwita przeprowadzenie na
jednym stanowisku z odpowiednimi uprawnieniami dotyczacymi innych modutow,
petnej Sciezki procesu sprzedazy: poczawszy od zapytania ofertowego, poprzez
oferte dla Partnera, zamowienie, fakture az do rozliczenia naleznosci i
zaksiegowania faktury bez koniecznosci przefaczania sie pomiedzy modutami.
Bedzie posiadat rozbudowane struktury tworzenia promocji i rabatow, przeliczniki
opakowan, a takze indywidualne cechy zasobdw - partii towaru. Zaawansowane
definiowane cenniki w potaczeniu z mechanizmami zarzadzania promocjami,
progami rabatéw dla grup i poszczegdlnych kart zaréwno Partnerow jak i
asortymentu beda stawaty sie poteznym narzedziem do sprostania oczekiwaniom
Partneréw biznesowych.
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6.

7.

8.

Comarch ERP XL Zamoéwienia - 6 szt.

Modut stanowiskowy bedzie dopetnieniem modutu sprzedazowego i zarzadza
procesami zwigzanymi z obstugg ofert i zamoéwien. W systemie B2B obieg
dokumentéw w tym zakresie bedzie przyjmowat forme od zapytania ofertowego,
poprzez oferte az do zamowienia, ktore bedzie dalej automatycznie przeksztatcane
do dokumentéw handlowych, magazynowych.

Modut bedzie umozliwiat czesciowg badz catosciowg realizacje zamowien.
Elementy dokumentéw zamodwien mozna bedzie rezerwowac ilosciowo, badz
iloSciowo z przeznaczeniem pod konkretnego Partnera. Rezerwacja zasobdw na
etapie przyjmowania zapytania, oferty czy zamodwienia bedzie miata duze
znaczenie przy sporej rotacji asortymentu. Modut bedzie umozliwiat tworzenie
dokumentdéw przedptat / zaliczek skojarzonych z konkretnym zamdwieniem.

Comarch ERP XL CRM - 6 szt.

Modut stanowiskowy. Modut bedzie pozwalat na zarzadzanie kontaktami z
Partnerami i ewidencjonowanie wszelkich watkéw konwersacji i uzgodnien miedzy
stronami. Modut odpowiedzialny bedzie za budowanie i zacie$nianie relacji z
Partnerami biznesowymi, oraz bedzie umozliwiat integracje na poziomie
zadaniowym - wspodlnie realizowane zadania. Modut bedzie pozwalat na
zarzadzanie kontaktami z Partnerami, przypominanie o wspdlnych zadaniach oraz
wspolne z partnerami definiowanie realizowanych Zamodwien. Dzieki zastosowaniu
modutu, realizacja wspoélnych proceséw biznesowych koordynowana bedzie przez
system B2B - ewidencjonowanie i zarzadzanie kontaktami z Partnerami.

Comarch ERP XL BI - 1 szt.

Modut serwerowy. Business Intelligence bedzie to modut umozliwiajacy
raportowanie ze wszystkich obszaréw funkcjonowania systemu B2B. Modut bedzie
wyposazony W Ksiege Raportow - to rozwigzanie, ktérego rolg bedzie
umozliwienie prostego tworzenia zestawien analitycznych, nie tylko w formie tabel
przestawnych czy wykreséw, ale takze map oraz karty wynikow. Bardziej
zaawansowane funkcjonalnosci modutu bedg pozwalaty na tworzenie dowolnych
dedykowanych raportéow. Business Intelligence bedzie umozliwiat planowanie i
budzetowanie obszaréw analitycznych wspdtpracy z Partnerami, posiada
zaimplementowane wygodne szablony budzetéow do natychmiastowego
zastosowania oraz zawiera mechanizmy utatwiajace wprowadzanie danych, majac
na wzgledzie tatwe identyfikowanie uprawnien dla osob wprowadzajacych budzet
(zaréwno ze strony Partnera, jak i firmy ENETON S.C. Mirostaw Zwolinski, Dariusz
Zalewczak, Piotr Lipinski, Tomasz Dobroszewski). Dostep do aplikacji oraz
raportow bedzie odbywac¢ sie z poziomu przegladarki internetowej poprzez
wykorzystanie narzedzia jakim bedzie e-BI. E-BI bedzie umozliwiat analize
wielobazowg w oparciu o bazy danych systemu B2B. Prezentacja raportow bedzie
realizowana za pomocg technologii OLAP oraz raportéw tabelarycznych lub
wykreséw.

. Platforma B2B - 1 szt.

Bedzie to dedykowany modut do zarzadzania informacjq opierajacy sie na danych
pobranych z bazy systemu ERP(XL). PwB2B bedzie umieszczona na serwerze
WWW(ITS).

Rdzeniem aplikacji bedzie Framework MVC3 lub MVC4, za pomocg ktérego bedg
realizowane nastepujace funkcje:

Identyfikacja i prawa dostepu uzytkownika
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Klucze autoryzacyjne( zaleznie od ustalen) bedg oparte o login, mail, hasto itd.
System uprawnien, ze wzgledu na mozliwos¢ obstugi wielu partneréow bedzie w
petni konfigurowalny, z podziatem na: administratoréw, kontrahentéw,
pracownikéw itd. W kazdym momencie bedzie mozliwo$¢ dodania nowego profilu
uprawnien poprzez interfejs.

Baza danych

PwB2B bedzie posiadata wiasng baze SQL, w ktérej bedg przechowywane wszelkie
potrzebne dane do obstugi samej aplikacji jak i kontrahentéw. Wraz z potrzebg
aplikacja bedzie pobierata niezbedne informacje z bazy Comarch ERP XL tworzac
przy tym spdjng strukture we wtasnej bazie danych.

Komunikacja z baza danych XL

PwB2B bedzie komunikowata sie z baza Comarch ERP XL w celu pobrania danych
potrzebnych do obstugi partneréw. Bedzie takze mozliwo$¢ wystania informaciji
zwrotnej do bazy XL, w celu na przykifad synchronizacji stokéow. Podstawg do
komunikacji bedzie :

- WebService lub REST WebService z wdrozonym szyfrowanie danych (SSL),

- bezposrednio API systemu Comarch ERP XL,

- bezposrednie operacje na bazie Comarch ERP XL,

Dostep do danych

PwWB2B bedzie umozliwiat Partnerom automatyczny dostep do kartotek cennikéw,
kartotek towarow, podglad stanéw magazynowych i dokumentéw archiwalnych
takich jak zamowienia i faktury oraz rozrachunkow.

Obstuga zamowien i sprzedazy

System PwB2B bedzie zaprojektowany tak zeby integrowac¢ fancuch dostaw.
Zastepuje on bedzie tradycyjny kanat komunikacji miedzy firmg ENETON S.C.
Mirostaw Zwolinski, Dariusz Zalewczak, Piotr Lipinski, Tomasz Dobroszewski, a
odbiorcami. Korzysci jakie bedg ptynac¢ z wdrozenia PWB2B w obszarze zamédwien:
- monitoring stanu zapasow i kojarzenie rezerwacji zasobu towaréw w drodze

- realizacja zamodwienia

- rozliczenie zakupdw - tzw. tréjstronne rozliczenie zakupdéw, czyli uzgodnienie
zamowienia z wydaniem zewnetrznym, fakturg i zaistniatg ptatnoscig

- mozliwo$¢ przypisywania adnotacji do konkretnego dokumentu (zamodwienie,
wydanie zewnetrzne, faktura)

Obszar sprzedazy bedzie obstugiwany w oparciu o wczesniejsze zamodwienie
ztozone na platformie. Bedzie pozwalato to na wyeliminowanie btedéw
powstajacych przy tradycyjnej ustnej i papierowej formie wymiany danych.
Dodatkowym atutem bedzie e-faktura ktéra bedzie podpisana cyfrowo podpisem
kwalifikowanym i dostepna do pobrania przez Partnera na Platformie, co
wyeliminuje forme papierowg w przeptywie dokumentéw handlowych i
ksiegowych.

Komunikacja

W PwB2B bedzie wdrozony komunikator umozliwiajacy szybka wymiane informacji
i dokumentow pomiedzy stronami. Komunikator bedzie umozliwiat wymiane,
wersjonowanie i archiwizowanie dokumentacji cyfrowej z petnym podgladem na
historie uzgodnien miedzy stronami. Bedzie pozwala¢ to ograniczy¢ ilos¢
zuzywanego papieru oraz zautomatyzowac obieg dokumentéw nienadzorowanych
w firmie.

System alarmow i powiadomien

W PwB2B bedzie wdrozony konfigurowalny system wysytajacy odpowiednie
monity i alerty do uzytkownikéw (np.: o przekroczeniu terminu ptatnosci, o
nadchodzacym dokumencie cyfrowym, o wystawieniu faktury, o zblizajacym sie
terminie pfatnosci za faktury). Obszarem powiadomien bedzie objeta struktura i
prawidtowe dziatanie aplikacji. W razie wystgpienia braku spojnosci danych, badz
btedu automatyczny monit wyeliminuje powielanie btedu.
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10.Podpis elektroniczny - 2 szt.

11.

Modut ten bedzie uzywany do autoryzacji faktur wysytanych do Partnerdw
kwalifikowanym podpisem cyfrowym.

Zakup szkolen specjalistycznych z obstugi systemu B2B dla pracownikow
wiasnych ENETON S.C. Mirostaw Zwolinski, Dariusz Zalewczak, Piotr
Lipinski, Tomasz Dobroszewski 140 rbg.

Dla zapewnienia efektywnego wykorzystywania mozliwosci funkcjonalnych
systemu platformy B2B, zatozono w projekcie, dla pracownikéw firmy ENETON
S.C. Mirostaw Zwolinski, Dariusz Zalewczak, Piotr Lipinski, Tomasz Dobroszewski
w ramach platformy B2B, cykl specjalistycznych szkolen z obstugi dedykowanego
oprogramowania (12 osdb).

Celem szkolen bedzie urzeczywistnienie planowanego usprawnienia wspétpracy
poprzez wykorzystanie mozliwosci jakie oferuje rozwigzanie B2B. Aby w pefni
wykorzysta¢ potencjat jaki stwarza rozwigzanie klasy B2B niezbedna bedzie
odpowiednia swiadomos¢ uzytkownikow.

Zakres szkolenia (gtéwne obszary tematyczne) dla uzytkownikéw (140 rbg.):

1. System B2B - informacje ogdlne
2. Zasady korzystania z systemu B2B
3. Funkcjonalno$ci modutéw systemu B2B

Szkolenia dla poszczegdélnych dziatdw w zakresie obstugi proceséw B2B

12.Comarch ERP XL Ksiegowos$¢ - 1 szt.

Modut stanowiskowy. Modut bedzie umozliwiat zarzadzanie dokumentami
handlowymi (faktury i korekty faktur), oraz pilnowanie naleznosci i stanu
rozrachunkéw z partnerami. Modut bedzie umozliwiat Sledzenie historii transakcji i
rozliczen z partnerem jak réwniez wgladu w obroty, stany naleznosci danych
Partnerow na dowolny dzied roku obrotowego z uwzglednieniem dowolnego
okresu.
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